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1.- FUNDAMENTACION

La materia “Derecho de los Contratos” se ubica en un “tercer escalon” desde la
perspectiva metaférica de ascenso gradual en el conocimiento del derecho privado.
Paralelamente al conocimiento del objeto de estudio del derecho —primeras materias
filos6ficas y primeras materias historico-sociales-, el derecho privado ingresa al
conocimiento de la persona en si y en relacion “al otro” (Instituciones del Derecho y
Derecho de las Obligaciones, esta Gltima resulta correlativa y anterior para acceder a
cursar contratos). Alli germinan las bases para conocer la herramienta por excelencia en
cuanto a fuente de obligaciones voluntariamente asumidas, que tiene por fin la
satisfaccion de las necesidades de bienes y servicios —entre otras-.

El contrato, desde esta perspectiva, es el vehiculo para encontrar al otro, en la vida en
sociedad —lo que es igual a la vida en la satisfaccion de sus necesidades patrimoniales-.
La fuente por excelencia de las obligaciones voluntarias.

Luego de aprobar el conocimiento de la materia Contratos, el alumno estad en
condiciones correlativas de ingresar al estudio del resto de las materias (derecho publico
y privado) Personas Juridicas, Derecho Administrativo y Derecho de Familia. Todas
estas vinculaciones que explican y justifican el régimen de correlatividades, enmarcan el
proceso por el cual el conocimiento del derecho de los contratos se emerge como
necesario para la superacion de las siguientes unidades conceptuales y académicas.

De acuerdo al Plan de la carrera, la materia comprende el estudio de los contratos

privados (anteriormente bien discriminados como “civiles y comerciales”).
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La curricula se divide, como en la mayoria de las universidades argentinas, en dos
partes: la teoria general del contrato y la parte especial, referida a los contratos
particulares.

En la actualidad la materia contractual se encuentra en franca reelaboracion por el
transito del concepto de contrato del Derecho occidental continental a otros modelos
juridicos. En ese contexto adquieren relevancia los principios generales del derecho
contractual que deben hacerse comprender no solo como conocimiento sino como
habilidades, es decir, habituar al estudiante de Derecho a resolver la vida por las normas
y también por los principios generales del derecho que la rigen.

2.- OBJETIVOS

Como objetivo primario y general se espera que al finalizar la cursada los alumnos estén
en condiciones de:

1.- Comprender la esencia de la materia —la creacion humana voluntaria de origen
consensual y de contenido patrimonial-, relacionandola con los contenidos aprehendidos
anteriormente —conceptos del Acto Juridico y de las Obligaciones-, y preparando la base
para los siguientes —Personas Juridicas, Derecho Administrativo, Derecho de la Familia
y Sucesiones, Concursos y Quiebras, Derecho Internacional.

2.- Continuar construyendo el saber respecto del Sistema del Derecho, con sus ramas y
sus subsistemas, pudiendo correlacionar conocimientos para una correcta solucion del
“caso” como asi también, visualizar al Derecho y al Contrato como herramienta de
Utilidad y Justicia

3.- Desplegar las habilidades técnicas en la resolucion de casos practicos, aplicando los
conocimientos adquiridos

4.- Comprender e internalizar los valores que fundamentan la légica contractual, tanto
desde el punto de vista juridico como también de la realidad econémica y negocial, para
entender las soluciones que brinda el ordenamiento juridico.

5.- Aprehender un lenguaje juridico y técnico necesario para expresarse con propiedad.
6.- Lograr la utilizacion correcta y eficiente del codigo civil y comercial a partir del
conocimiento y aplicacion de su método y sistema

7.- Adquirir habitos de investigacion y creacion de conocimiento, despertando o
alentando el espiritu critico y fomentando la busqueda de soluciones creativas a las

probleméticas del Derecho




e o o
FACULTAD DE

DERECHO

UNICEN

8.- Formar actitudes criticas y valorativas en torno a temas centrales de la materia.

3.- CONTENIDOS

Primera Parte: Teoria General del Contrato

Unidad I: El contrato: negocio juridico o mera relacién juridica atil y justa
Primera parte: el concepto de contrato

1. Concepcidn objetiva y subjetiva del contrato. La concepcion del contrato en
el derecho argentino. El contrato como hecho y acto juridico. Analisis de la definicién
legal del art. 957. Diferencias con la antigua definicion del Codigo civil.

Comparacion del contrato con los actos unilaterales (complejos, colectivos y
colegiales). Naturaleza juridica de los actos asociativos (remisién). La unificacion de
los contratos civiles y comerciales. El contrato de consumo como fragmentacién del
tipo general.

2. La concepcion del contrato desde la perspectiva sociolégica, normoldgica y
axiologica.

3. La concepcion del contrato en los nuevos “modelos juridicos”. Convencion
de las Naciones Unidas sobre Contratos de Compraventa Internacional de Mercaderias.
Principios sobre los contratos comerciales internacionales de UNIDROIT. Proyectos de
Cddigo de los contratos para la Unién Europea.

4. La constitucionalizacion del Derecho Privado y su influencia en el contrato.
Segunda parte: elementos esenciales del contrato. Su formacién

1. Parte contractual. Concepto.

2. Elementos esenciales generales y particulares. Efectos accidentales y
naturales.

3. El consentimiento en el contrato. Manifestacion de la voluntad. La oferta de
contrato plurilateral. Recepcion de la manifestacion. Las denominadas conductas
sociales tipicas o relaciones contractuales de hecho.

4. Presupuestos de la voluntad valida: a) forma (remision); b) legitimacion y
capacidad para contratar. Inhabilidades generales y especiales para contratar.

5. Elementos del consentimiento. La oferta. Concepto y requisitos. La cuestion

de la autonomia y la obligatoriedad. La invitacion a ofertar. Vicisitudes: retractacion y
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caducidad. Modalidades de la oferta. La aceptacion. Concepto y requisitos. El acuerdo
parcial y la teoria de la “punktation”. Criticas al régimen vigente. Retractacion de la
aceptacion.

6. Formacién del consentimiento entre presentes y ausentes. Importancia de la
determinacion del perfeccionamiento del contrato. Formacion del consentimiento entre
presentes por teléfono y otros medios de comunicacion directa. Entre ausentes por
correspondencia. Diversas teorias. Régimen del Cédigo civil y comercial. La formacién
del consentimiento por medios electronicos.

7. Objeto del contrato. Concepto. Objeto mediato e inmediato. El objeto como la
operacion juridico-econémica considerada. Requisitos. Bienes inexistentes y futuros.
Bienes ajenos. Bienes litigiosos, gravados o sujetos a medidas cautelares. Contratos
sobre herencia futura. El objeto en los contratos de larga duracion.

8. Causa del contrato. Concepto y diferentes teorias. Regimen del Codigo civil y
comercial.

9. Forma del contrato. Contratos formales y no formales. Contratos que deben
otorgarse por escritura publica. Contratos que debiendo celebrarse por escritura pablica
se formalizan por instrumento privado: efectos y régimen legal.

10. Prueba del contrato. El régimen de la prueba en el Cadigo Civil y Comercial.
Concordancias de sus normas con las normas de los cddigos procesales. La prueba de

los contratos formales. Principio de prueba instrumental.

Tercera parte: Clasificacion de los contratos desde el punto de vista técnico
juridico

1. Contratos unilaterales y bilaterales. La cuestion de los contratos con
prestaciones reciprocas y de los contratos plurilaterales. Contratos formales y no
formales (remisién). Contratos onerosos Yy gratuitos. Contratos conmutativos y
aleatorios. Contratos nominados e innominados. Contratos de ejecucion inmediata y
diferida. Contratos de ejecucion instantdnea y de tracto sucesivo. Contratos
consensuales. Contratos reales. Desaparicion de la categoria. Contratos directos,
indirectos y fiduciarios.

2. Clasificacion de los contratos segun su utilidad econdmica-social. Contratos
de cambio y de colaboracion. Contratos de garantia. Contratos de crédito. Contratos de

custodia. Contratos de esparcimiento.
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Unidad II: El contrato: instrumento de utilidad y justicia
Primera parte: lo Util en materia contractual.

1. Analisis economico del contrato. Nocion. Importancia y efectos en la
celebracién, interpretacion y ejecucién del contrato. La negociacion contractual.
Contrato negociado y contrato masificado. Contrato entre empresas y contrato de
consumo. La negociaciéon masificada. Influencia del marketing y la publicidad.

2. Modalidades contractuales. Modalidades de la negociacion masificada:
contrato predispuesto, contrato por adhesion, condiciones generales de contratacion,
contrato normativo.

3. Los contratos celebrados por adhesion a clausulas predispuestas, Metodologia
del Codigo civil y comercial: ¢mera modalidad o nueva especie de contrato?. Las
clausulas abusivas: evolucion y analisis del régimen legal.

4. Otras modalidades Utiles para la negociacion contractual: contrato preliminar,
autocontratacion, contrato derivado, contrato "ad referendum. Promesa de celebrar un

contrato. Contrato de opcion. Pacto de preferencia. Contrato sujeto a conformidad.

Segunda parte: lo justo en materia contractual

1.Los despliegues de los principios generales del derecho en la materia
contractual. Autonomia de la voluntad. Libertad de contratar y libertad contractual.
Limites.  Dirigismo contractual: modalidades y examen critico. Orden publico
econoémico de direccién y de proteccion. Buena fe, concepto, clases. Buena fe objetiva,
aplicacion de la teoria de los actos propios en materia contractual. Buena fe subjetiva,
aplicacion de la teoria de la apariencia en materia contractual. Principio de confianza y
principio de razonabilidad.

2. Revision del contrato. Concepto. Casos en que procede: a) lesion (remision).
b) Imprevision. Régimen legal para la aplicacion de la teoria de la imprevision. Ambito
de aplicacion. Requisitos. Efectos. ¢) Frustracion de la finalidad: concepto, requisitos,
efectos.

3. Interpretacion, integracion y calificacion del contrato. Interpretacion del
contrato. Concepto. Reglas de interpretacion: la cuestion en el derecho argentino.
Analisis de las reglas contenidas en el Codigo civil y comercial. La tutela de la

confianza. Normas de interpretacion de los contratos de consumo. Integracion del
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contrato. Diferencia con la interpretacidn. Casos en que debe emplearse. La integracién

en el contrato de consumo. Calificacion del contrato. Concepto. Importancia.

Unidad I11. El contrato: fuente de obligaciones
Primera parte: el contrato valido y el contrato ineficaz como fuente de
obligaciones.

1. La eficacia vinculante del contrato. Fundamento. Partes y terceros. Concepto.
Efectos del contrato frente a terceros. Metodologia del Cddigo civil y comercial.
Incorporacion de terceros al contrato: Contrato a nombre de terceros, estipulacion a
favor de terceros, contrato para persona a designar, contrato por cuenta de quien
corresponda. Concepto y Efectos. Promesa de hecho de tercero. Concepto. Comparacién
con la estipulacién a favor de terceros. Responsabilidad del promitente.

2. La conexidad contractual. Concepto. Conexidad en sentido amplio y estricto.
Efectos de los contratos conexos entre si y respecto de los terceros.

3. El subcontrato. Concepto y efectos. Acciones del subcontratado. Efectos
respecto al contrato principal.

4. Ineficacia del contrato. Ineficacia originaria e ineficacia sobrevenida. Efectos
de la nulidad del contrato.

5. Extincidn, modificacion y adecuacion del contrato. Recision, resolucion y
revocacion. Concepto y diferencias. Metodologia y efectos en el Cadigo civil y
comercial: rescision bilateral, extincion por declaraciéon de una de las partes y

resolucion por incumplimiento (remisién). La reparacion del dafio.

Segunda parte: obligaciones de fuente contractual

1. Cumplimiento del contrato. Medio compulsivo para obtener el cumplimiento:
la sefial. Concepto y clases. Comparacion con la clausula penal. Efectos. Interpretacion
de las clausulas “como sefia y a cuenta de precio” y “como Sefia, a cuenta de precio y
principio de ejecucion”.

2. Incumplimiento del contrato. Suspension de cumplimiento. Excepcién que
puede oponerse a la exigencia de cumplimiento: la exceptio non adimpleti contractus.
Fundamento y naturaleza juridica. Requisitos para su procedencia. Exceptio non rite
adimpleti contractus. La tutela preventiva. Resolucion por incumplimiento. Concepto.
Mecanismo resolutorio en la clausula resolutoria implicita y en la clausula resolutoria

expresa. Efectos.




3. Obligacion de garantia. La obligacion de saneamiento. Método del Cadigo
civil y comercial. Reglas generales. Modificacién convencional. Responsabilidad por
dafos: casos aplicables y excepciones. Pluralidad de bienes y pluralidad de sujetos.
Eviccion. Concepto. Requisitos para el funcionamiento de la garantia: enumeracion,
analisis. Efectos. Obligaciones del transmitente. Defensa en juicio. Citacion por
eviccion. Exclusiones y cesacion de la responsabilidad. EI caso de la prescripcién
adquisitiva. Vicios ocultos. Concepto. Requisitos que deben reunir los vicios para que
proceda la garantia. Cosas a las cuales se aplica la garantia. Clausulas que modifican la
garantia. El régimen de la garantia en los contratos de consumo. Efectos. Defectos

subsanables. Accion redhibitoria y accion “quanti minoris”.

Unidad IV. Periodo pre y pos contractual.
Primera parte: periodo precontractual.

1. Extension del periodo precontractual. Las tratativas contractuales. Deberes
especificos de este periodo: informacion, secreto y custodia. El deber de
confidencialidad. La cuestién en los contratos entre empresas y de consumo. Las cartas
de intencion.

2. Reparacién de los dafios ocasionados en el periodo precontractual. Teorias de
Ihering y Fagella. Evolucién en el derecho argentino y régimen vigente. Extension del

resarcimiento. Diversos casos de responsabilidad precontractual.

Segunda parte: periodo poscontractual.
1. Extensién del periodo poscontractual. Reparacion de los dafios ocasionados

en el periodo poscontractual. Extension del resarcimiento.

Unidad V. El contrato de consumo.

1. Relacion de consumo y contrato de consumo. Régimen juridico del consumo:
Constitucion nacional, Ley de defensa del consumidor, Codigo civil y comercial, leyes
provinciales y resoluciones ministeriales. Evolucion historica. Prelacion normativa e
interpretacion. Derecho de la competencia.

2. Las partes del contrato. El concepto de consumidor. ElI concepto de
proveedor: evolucion y definicion actual. EI expuesto a la relacion de consumo:

alcances y efectos. El empresario como consumidor: diferentes posturas y criticas.
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3. Formacion del consentimiento. Reglas especiales aplicables a la oferta 'y a la
aceptacion. Implicancias del deber de informacion y la publicidad. Las practicas
abusivas, el trato digno y el deber de seguridad. Las clausulas abusivas en el contrato de
consumo: similitudes y diferencias con la regulacion general. La situacion juridica
abusiva.

4. Modalidades especiales: contratos celebrados fuera del establecimiento
comercial, contratos celebrados a distancia, contratos celebrados por medios
electronicos. La revocacion de la aceptacion.

5. Efectos del contrato de consumo. EI incumplimiento del proveedor: acciones
y opciones para el consumidor. La influencia de la conexidad contractual.

6. La responsabilidad por dafios en el consumo. Breve panorama. El dafio
directo: origenes y evolucién juridica. Las sanciones pecuniarias disuasivas 0 “dafio

punitivo”.

Segunda Parte Contratos en particular

Unidad VI. Contratos de cambio

1. Compraventa. Definicién. Caracteres. Comparacion con otras figuras. Efecto
declarativo. La obligacion de vender. La cosa vendida. Requisitos. Cosa cierta que ha
dejado de existir. Cosa ajena. Cosa futura: diversas modalidades. Cosa sometida a
riesgo. El precio. Requisitos. Determinacion. Modalidades. Obligaciones del vendedor y
del comprador. Enumeracion y analisis. Clausulas especiales. Venta condicional, con
clausula de arrepentimiento, a satisfaccion del comprador. Venta con pacto de
retroventa, de reventa, y de preferencia. Oponibilidad a terceros.

2. Compraventa de cosas muebles. Reglas especiales sobre el precio. Entrega de
la documentacion. Entrega de la cosa, puesta a disposicion y entrega anticipada.
Recepcién y pago del precio. Modalidades especiales: compraventa sobre muestras,
compraventa de cosas que no estan a la vista, compraventa por conjunto, compraventa
sujeta a condicion suspensiva, compraventa con “pago contradocumento”.

3. Compraventa inmobiliaria. Forma. Boleto privado de compraventa. Debate en
torno a su naturaleza juridica. Efectos. El boleto frente al concurso y la quiebra del
vendedor. Modalidades de la compraventa de inmuebles. Analisis de los diversos casos.
Venta de lotes por mensualidades. Ley 14.005 y sus modificaciones.

4. Compraventa de consumo. Reglas especiales. Régimen de garantias.
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5. Compraventa de cosas muebles registrables. Régimen de los automotores,
buques y aeronaves.

6. Permuta. Concepto. Caracteres. Comparacion con otras figuras. Derechos y
obligaciones de las partes. Eviccion total o parcial.

7. Suministro. Concepto. Caracteres. Plazos y contrato por tiempo
indeterminado. Derechos y obligaciones de las partes. Resolucion y suspension del
suministro: requisitos para su procedencia.

8. Cesion de derechos. Concepto y caracteres. Objeto de la cesidn. Derechos
cesibles. Derechos que no pueden cederse. Forma. Efectos respecto a terceros.
Obligaciones del cedente. Garantia de solvencia del deudor. Cesion de deuda. Asuncién
de deuda. Concepto y diferencias.

9. Cesion de derechos hereditarios. Caracterizacion y naturaleza juridica.
Formar. Efectos entre partes y respecto de terceros. Derechos y obligaciones del
cesionario. Garantia de eviccion.

10. Transferencia de fondos de comercio. Régimen legal. Ambito de aplicacion.
Procedimiento. Derechos de los acreedores. Oposicion. Precio minimo. Responsabilidad
de los intervinientes. Venta en remate. Obligaciones del enajenante.

Unidad VII. Contratos de cambio

Locacion de cosas. Concepto y caracteres. Comparacion con otros contratos.
Breve resefia delos problemas locativos habitacionales en el derecho argentino. Forma
del contrato. La forma en la locacion de inmuebles urbanos. Objeto y destino. Cosas que
pueden ser objeto del contrato. Destino de la cosa locada. Tiempo de la locacion. Plazo
méaximo y plazo minimo. Transmision por causa de muerte. Continuador de la locacion.
El precio. El precio en la locacion de inmuebles urbanos. Cuestiones en torno a la falta
de pago de los alquileres. Efectos de la locacién. Obligaciones del locador. Régimen de
mejoras: mejoras que el locatario puede, mejoras que el locador debe pagar.
Determinacion del valor de las mejoras. Obligaciones del locatario. Incumplimiento y
desalojo. Cesion y sublocacion. Concepto. Diferencias. Régimen legal. Efectos entre
partes y respecto al locador. Extincion del contrato. Continuacién de la locacion
concluida: régimen legal. Resolucién anticipada. Efectos de la extincion. Efectos

respecto de la fianza.
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Unidad VIII. Contratos de cambio

1. Contrato de obra y contrato de servicios. Diferencias entre obra, servicio
autonomo Yy relacion de dependencia. Reglas comunes aplicables a obras y a servicios.
Obligaciones del contratista o prestador. Obligaciones del comitente. Subcontratacion.
Efectos. Conclusion del contrato. Desistimiento unilateral del comitente. Muerte del
comitente o del prestador. Quiebra.

2. Contrato de obra. Diversos sistemas de contratacion: retribucion global,
unidad de medida, coste y costas. Obra por administracion. Obra por pieza o medida.
Obligaciones del contratista. Variaciones del proyecto. Responsabilidad por destruccién
0 deterioro durante la ejecucion. Responsabilidad después de la entrega de la obra.
Plazos de garantia. Responsabilidades complementarias. Imposibilidad de ejecucion sin
culpa. Obligaciones del comitente. Retribucion y provision de materiales. Derecho a
verificar la ejecucion de la obra. Aceptacion de la obra.

3. Contrato de servicios. Régimen legal. Reglas especiales del contrato de
servicios de consumo en la Ley de defensa del consumidor.

4. Contrato de servicios profesionales. Naturaleza juridica. Pautas para la
calificacion de profesional liberal. Obligaciones de las partes. Fijacion del precio.

Aranceles profesionales. El pacto de cuota litis.

Unidad IX. Contratos de cambio

1. Contrato de transporte. Concepto y caracteres. Clases. Forma y prueba.
Oferta al publico. Plazo. Responsabilidad del transportista. Reglas especiales en el
transporte sucesivo o combinado. EIl transporte benévolo. Contrato de transporte de
personas. Definicion, comienzo y fin. Obligaciones del pasajero. Obligaciones del
transportista. Eximentes y atenuacion. Responsabilidad por el equipaje. Contrato de
transporte de cosas. Definicién. La carta de porte: forma, efectos y transferencia. La
guia. Obligaciones y responsabilidad del cargador. Derechos y obligaciones del
transportista. Puesta a disposicion y entrega. La responsabilidad del transportista.
Transporte con reexpedicion de cosas y transporte sucesivo. Derechos del destinatario.
Transporte de caudales.

2. Contratos sobre derechos intelectuales. Nociones preliminares. Principios
generales aplicables a todos los contratos. Formacion del contrato. Inscripcion del
contrato. Breve panorama de los diferentes tipos contractuales. Contrato de edicion.

Concepto. Caracteres. Objeto. Derechos y obligaciones de las partes. Conclusion del
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contrato. Contrato de representacion. Concepto y caracteres. Naturaleza juridica.
Formacion del contrato. Derechos y obligaciones del autor, empresario e intérpretes. La
cesion-venta del derecho de autor. Derechos que pueden cederse. Interpretacion.
Derechos y obligaciones de las partes.

3. Contrato de espectaculo publico. Naturaleza juridica. Formacion y prueba del
contrato. Obligaciones del organizador del espectaculo. Responsabilidad civil. El
espectaculo deportivo: regimen legal de la responsabilidad civil.

4. El contrato oneroso de renta vitalicia. Concepto y caracteres. Comparacion
con otros contratos. El cabeza de renta. Persona que puede ser designada.

Muerte del cabeza de renta. Renta constituida en cabeza de varias personas.
Beneficiario de la renta. Personas que pueden serlo. Muerte del acreedor de la renta.
Derechos y obligaciones de las partes. Extincion del contrato. Resolucion por

incumplimiento contractual.

Unidad X. Contratos de colaboracion

1. Mandato. Concepto. Caracteres. Analisis de la definicion legal. Comparacion
con otros institutos. Representacién. Concepto y naturaleza juridica. Mandato con y sin
representacion. El acto de apoderamiento. Concepto. Acepciones de la palabra poder.
Forma

Forma del mandato. Capacidad para conferir mandato. Mandato expreso y tacito.
El silencio. Individualizacion del objeto del mandato: mandato general y especial;
mandato concebido en términos generales. Actos para los que se requieren poderes
expresos. Facultades comprendidas en el mandato concebido en términos generales.
Obligaciones del mandatario. Enumeracion y andlisis. Conflicto de intereses en la
ejecucion. Rendicion de cuentas. Obligaciones del mandante. Presuncion de onerosidad.
Sustitucion del mandato. Diversos casos. Responsabilidad del mandatario. Mandato
dado a varias personas. Extincion del mandato. Diversas causas. EI mandato
irrevocable.

2. Corretaje. Concepto y distincion con otras figuras. Formacion del contrato.
Derechos y obligaciones de las partes. El pago de la comisién: reglas.

3. Comisién. Concepto. Aceptacién y rechazo. Comision simple y de garantia.

Derechos y obligaciones del comisionista.
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4. Contrato de consignacion. Concepto y caracteres. Funcion econdémica.
Derechos y obligaciones de las partes. Extincion unilateral incausada en los contratos
por tiempo indeterminado.

5. Agencia. Concepto y funcion econdmica. La exclusividad. Clausula de no
competencia. Subagencia. Obligaciones del agente y obligaciones del empresario:
enumeracion y analisis. La representacion del agente. Extincidén unilateral en los
contratos por tiempo indeterminado. Procedimiento. Resolucion del contrato. Efectos.
La compensacion por clientela.

6. Concesion privada. Concepto y funcion econdémica. La exclusividad.
Subconcesionarios. Plazos. Obligaciones del concedente y obligaciones del
concesionario. Extincion unilateral en los contratos por tiempo indeterminado.
Procedimiento. Resolucion del contrato.

7. Franquicia. Definicion y funcidon econdmica. Partes. La exclusividad. Plazos.
Cesion del contrato. Obligaciones del franquiciante y obligaciones del franquiciado.
Extincion del contrato.

8. Fideicomiso. Concepto y caracteres. Funcién econémica. Comparacién con
otros contratos. Evolucion en el derecho argentino. Clases. Contenido minimo del
contrato. Fideicomiso testamentario. Sujetos de la relaciéon fiduciaria: fiduciante,
fiduciario, beneficiario, fideicomisario. Relaciones y efectos respecto de cada una.
Derechos y obligaciones del fiduciante y del fiduciario. Situacion de los bienes
fideicomitidos. Dominio fiduciario. Efectos respecto a terceros. Patrimonio separado.
Extincion del contrato. Diferentes clases de fideicomiso. El fideicomiso en garantia. El
fideicomiso financiero. Certificados de participacion y titulos de deuda. Concepto,
funcién econémica y emision.

9.- Contratos Asociativos. Razon histdrica y l6gica de su inclusion en la materia.
Naturaleza juridica del vinculo. Disposiciones generales Especies. Efectos. Diferencias.

Remision.-

Unidad XI. Contratos que implican liberalidades

1. Donacién. Concepto y caracteres. Actos juridicos a titulo gratuito que no son
donaciones. Actos mixtos. Consentimiento. Promesa de donacion. Oferta conjunta.
Aceptacion. Capacidad para dar y para aceptar donaciones. Objeto del contrato. Forma

de las donaciones. Caracter y fundamento. Forma de las donaciones
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manuales. Diversas clases de donaciones. Donacion bajo condicion, donacién con
cargo, donaciones mutuas, donaciones remuneratorias. Donaciones inoficiosas: efectos
y acciones. Efectos del contrato. Obligaciones del donante. Garanti de eviccion y por
vicios ocultos. Vicisitudes de la donacién: Reversion y revocacion. Concepto y
diferencias. Casos en los que procede. Efectos entre partes y frente a terceros.

2. Comodato. Concepto. Caracteres. Comparacion con otros contratos. Prestamo
de cosas fungibles. Prohibiciones especiales. Obligaciones del comodatario. Limites de
la responsabilidad del comodatario. Obligaciones del comodante. Extincion del
contrato. Restitucion anticipada.

Unidad XII. Contratos de garantia

1. Fianza. La fianza como garantia personal. Diversas clases de garantias.
Diferencias. Concepto de fianza y caracteres. Comparacion con otros institutos. La
fianza como acto unilateral. El fiador liso llano y principal pagador. Diversas clases de
fianzas. La garantia a primera demanda. Cartas de recomendacion o patrocinio.
Compromiso de mantener una determinada situacion. Obligaciones que pueden ser
afianzadas. Efectos de la fianza entre partes. Accion del acreedor contra el fiador.
Derechos del fiador. Beneficios de excusion y division. Efectos entre el deudor y el
fiador. Medidas precautorias. Exoneracion y embargo. Subrogacion del fiador. Efectos.
Efectos entre los cofiadores. Recurso en caso de pago, division, excepciones. Extincion
de la fianza: por via principal, por via de consecuencia.

2. Prenda comun. Concepto y caracteres. Los bienes objeto del contrato. Forma.
Efectos.

3. Prenda con registro. Concepto. Clases. Régimen legal. Los bienes objeto del
contrato. Forma vy registracion. Circulacion del titulo. Pagarés prendarios. Ejecucion
judicial. Defensas oponibles. Derechos de los terceros. Privilegios del acreedor

prendario.

Unidad XII1. Contratos bancarios y de financiamiento

1. El sistema bancario. Descripcion. Operaciones bancarias. Régimen legal de
las entidades financieras.

2. Contratos bancarios. Método del Cdédigo civil y comercial. Reglas generales.

Ambito de aplicacion. Publicidad e informacion periédica. Forma y contenido minimo
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de los contratos bancarios. Secreto bancario: fundamento, limites. Contratos bancarios
con consumidores. Fundamentos del tratamiento. Casos incluidos. Publicidad.
Obligaciones precontractuales: deber de informacion y carga de autoinformacion (know
your costumer). Forma y contenido minimo. La financiacion del consumo: normas que
tutelan al consumidor. El problema del sobreendeudamiento.

3. Contratos celebrados en bolsa y mercados de comercio.

4. Deposito bancario. Concepto y clases. Depdsito a la vista y a plazo.

5. Cuenta corriente bancaria. Concepto. Comparacion con la cuenta corriente
mercantil. Servicio de cheques. Resumen de cuentas: contenido, aprobacion e
impugnacién. Cierre de la cuenta. Ejecucion del saldo deudor: evolucion y régimen
actual.

6. Otros contratos bancarios: Préstamo y descuento bancario. Apertura de
crédito.

Unidad XIV. Contratos bancarios y de financiamiento

1. Mutuo. Concepto. Caracteres. Comparacion con otros contratos. La
presuncion de onerosidad: diferentes supuestos. Obligaciones del mutuario. Restitucion.
Pago de los intereses. Obligaciones del mutuante.

2. Cuenta corriente. Concepto, caracteres y funcion econdmica. Contenido y
plazos. Remesas. Obligaciones de las partes. La clausula “salvo encaje”. Resimenes de
cuenta: contenido, aprobacién e impugnacion. Extincién. Clausura y determinacion del
saldo. Cobro ejecutivo del saldo deudor.

3. Contrato de factoraje (factoring). Concepto. Funcién econdmica. Clases.
Derechos y obligaciones de las partes..

4. Underwriting. Concepto. Modalidades. EI derecho de suscripcion preferente.

5. Leasing. Concepto y caracteres. Clases. Cosas que pueden ser objeto del
contrato. Forma e inscripcion. Cancelacion de la inscripcion. Obligaciones de las partes.
Responsabilidades, acciones y garantias de la adquisicion del bien. Efectos frente a
terceros y responsabilidad por dafios. Extincién del contrato.

6. Contrato de ahorro para fines determinados. Concepto. Naturaleza juridica.
Caracteres. Comparacién con otros contratos. Responsabilidad del administrador.
Obligaciones de las partes. Extincion del contrato.

7. Tarjeta de crédito. Concepto. Descripcion del sistema desde el punto de vista

juridico. Derechos y obligaciones de las partes. Cobro de la liquidacion.
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Unidad XV. Contratos de custodia

1. Deposito. Concepto. Caracteres. Comparacion con otros contratos. Capacidad
de las partes. Distintas clases de depoésito. Depésito regular e irregular; depdsito
voluntario y necesario. Depdsito voluntario. ElI consentimiento. Influencia del error.
Depésito regular. Obligaciones del depositario. Restitucion de la cosa depositada.
Depdsito oneroso. Deposito irregular. Obligaciones del depositario.
Dep6sito necesario. El contrato de hoteleria. Perfeccionamiento del contrato.
Establecimientos y locales asimilables. Responsabilidad del hotelero. Casas de deposito.

2. Caja de seguridad. Concepto. Naturaleza juridica. Efectos.

3. Custodia de titulos. Concepto. Obligaciones de las partes.

4. Warrants. Concepto. Caracteres. Forma. Clases: warrants aduanero. Derechos
y obligaciones de las partes.

Unidad XVI. Contratos de prevision
Primera parte: el seguro y el sistema asegurativo

1. El sistema asegurativo. Origen y evolucién. Empresa de seguro y control
estatal. Superintendencia de Seguros. Régimen legal. Seguros: clasificacion, elementos:
interés, riesgo, precio. La intermediacidn. El productor y el agente institorio.

2. El contrato de seguro. Concepto. Caracteres. Objeto: el riesgo asegurable.
Determinacion. Exclusion de cobertura. Propuestas y aceptacion. Declaraciones falsas y
reticencia. Contenido del contrato. Impugnacién: forma, plazo y computo. Obligaciones
y cargas del asegurado. Pago de la prima. Mantenimiento del estado de riesgo. Denuncia
del siniestro. Denuncia de dafios sufridos. Salvamento. Sanciones por incumplimiento.
Obligaciones del asegurador. Asuncién del riesgo. Indemnizacion. Determinacion.
Prueba del dafio. El juicio de peritos. Limite de la suma asegurada. Franquicia. Sobre
seguro e infraseguro. Nocion. La regla proporcional. Defensa en juicio. Direccién del
proceso. Citacion en garantia. Defensas oponibles por el asegurador. Efectos de la
sentencia.

3. Contratos de seguro tipificados legalmente. Diversas especies. Seguro contra
la responsabilidad civil. Concepto. Partes. Dolo y culpa grave del asegurado. Efectos.
Seguros de personas. Clases. Seguro de vida. Nocién. Beneficiarios: designacion,

derechos del beneficiario antes y después del fallecimiento del asegurado.
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Segunda parte: otros contratos de prevision

1. El sistema y el contrato de medicina prepaga. El sistema. Concepto. EI marco
normativo. El contrato de medicina prepaga. Concepto. Caracteres. Naturaleza juridica.
Derecho y obligaciones de las partes.

2. Renta vitalicia previsional. Concepto. Caracteres. Régimen legal.

Unidad XVII. Contratos agrarios

1. Arrendamientos rurales. Concepto. Diferencias con otros contratos. Régimen
legal. Plazo. Obligaciones de las partes. Mejoras. Cesion. Extincion.

2. Aparcerias rurales. Concepto. Comparacion con otros contratos. Especies.

3. Contratos accidentales. Contrato de cosecha. Pastaje. Contratista de vifias y
frutales.

4. Contrato de maquila. Concepto. Caracteres. Régimen legal. Derechos y

obligaciones de las partes.

Unidad XVIII. Contratos de esparcimiento

1. Contratos de juego y apuesta. Concepto. Caracteres. Diferencia entre ambas
figuras. Juego y apuesta tutelados y no tutelados. Prohibicion de demandar deudas de
juegos no tutelados. Juegos tutelados. Accidn para reclamar deudas de juegos tutelados.
Oferta pablica. Facultades judiciales. Efectos de los juegos y apuestas no tutelados. La
obligacion natural. La suerte como juego y apuesta y como medios de particion y
transaccion. El régimen de las Loterias y rifas.

2. El contrato de turismo. Concepto. Naturaleza juridica. Derechos y
obligaciones de las partes que integran los contratos conexos. Régimen legal del

turismo.

Unidad XIX. Contratos con finalidad declarativa o extintiva

1. Transaccion.Remision.

2. Contrato de arbitraje. Concepto y caracteres. Clases de arbitraje. Formacion:
controversias excluidas. La clausula compromisoria. Otras clausulas facultativas. Los

arbitros: designacion, recusacion y retribucion.

4.- CARGA HORARIA

La materia se compone de 120 horas anuales.
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5.- DESCRIPCION DE LAS ACTIVIDADES TEORICAS Y PRACTICAS
5.1.- Descripcion de las actividades tedricas:

Brevemente, el desarrollo de las clases tedricas comienzan con la exposicion del tema
por parte del docente, considerando lo aprendido en clases anteriores
(fundamentalmente en la primera porcion de la materia donde se profundiza la Teoria
General del Contrato), generando un marco de reflexion que posibilite, a la par de
incorporar conocimientos teoricos, ver el reflejo en la realidad del mundo de los
negocios, compartiendo los ejemplos y las experiencias que, por ejemplo, en el plano
de los litigios o en el marco de los negocios, el contrato encuentra su funcion mas
enriquecedora.

En la segunda parte del afio (segunda parte de la materia), las actividades teoricas
encuentran a cada contrato en particular contextualizado dentro de la funcién econémica
social que explica el sentido primero de cada contrato, para luego ingresar, respetando
la misma l6gica, a los aspectos tedricos y pragmaticos del negocio (juridico y
econdémico) que encierra el contrato. Desde su concepto, y basandonos en que la
mayoria de los contratos halla su tipificacion en el nuevo CCCN, desarrollar las aristas

particulares con permanente comunicacion con la parte general (Teoria del Contrato).
5.2.- Descripcion de las actividades practicas:

En cuanto a las clases practicas, las mismas se desarrollan en clases semanales de 60
minutos. El trabajo se organizara a partir de la formacion de grupos de 4 o 5 integrantes
y, de ser posible, se propone a los estudiantes mantener cierta regularidad en la
conformacién de los grupos, de manera de facilitar el trabajo durante el horario de
clases, como asi también las tareas que deberan ser desarrolladas fuera de las clases
(principalmente, la redaccion de las respuestas y la entrega del trabajo).

Entre las estrategias didacticas utilizadas para desarrollar las actividades practicas se
utilizan: a) trabajo con casos hipotéticos; b) analisis de antecedentes jurisprudenciales;
c) analisis de textos normativos; d) analisis documental. Estas estrategias se utilizan

individualmente o en forma combinada.
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Presentada la consigna, se dispone de la mayor parte del tiempo para que los estudiantes
se aboquen a su resolucion. Luego, durante los minutos finales se efectia una
correccion de manera global en el aula, mediante la puesta en comun de las respuestas.
Adicionalmente se exige que los estudiantes entreguen (por grupos) el trabajo de
manera escrita, al final de la clase practica o —como maximo— en la clase

inmediatamente posterior.
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7.- EVALUACION

En primer lugar debemos DIFERENCIAR la evaluacion del proceso (a través de
una evaluacion permanente de logros y dificultades de los estudiantes, de la propuesta,
de la labor de ensefianza), de las condiciones de acreditacion (cantidad de parciales
aprobacién de los practicos, asistencia). Conforme al autor citado “Feldman “Daniel
“Didactica general”. - 1a ed. - Buenos Aires. Ministerio deEducacion de la Nacion,
2010. Version PDF) estamos frente a lo denominado evaluacion sumativa o
recapituladora.

A su vez, otros criterios de evaluacién a tener en cuenta serian:
Por ejemplo:
-Precision conceptual.

-Capacidad de analisis critico.




-Evoluciéon del caracter frente a situacién de conflicto verbal y espontaneo

(discusién).
-Desarrollo de una verborragia argumentativa aplicada y precisa.
-Razonamiento global del derecho, y del derecho de los contratos.

Segun nuestra percepcion, apoyado ello en doctrina especializada, la evaluacién
es permanente y pedagdgica; apuntando a la valoracién de todo el proceso (el de
ensefianza a cargo del docente y del aprendizaje por parte del alumno).

La acreditacién son cortes artificiales en el proceso de aprendizaje que
responden estrictamente a la necesidad institucional de acreditar conocimientos.

Se prevé un examen (parcial) escrito en cada uno de los cuatrimestres, sabiendo
gue es una —no la Unica- instancia de acreditacion.

Luego, para aprobar la materia, un examen final oral.

Igualmente se destaca que es un “corte arbitrario” porque el aprendizaje en
realidad no termina nunca y no es raro que continte luego de finalizada la cursada.

En cambio la evaluacion apunta siempre a la mejora del proceso, por eso es
permanente. La observacion, la indagacion permanente a los alumnos, las producciones
que hacen en los practicos son formas de ir teniendo un sondeo sobre como va el
proceso.

En el aspecto de la evaluacion, consideramos de suma importancia la continua
observacion y extraccion de informacion dinamica y constante de los alumnos —para con
los conocimientos incorporados- como también para con las devoluciones que nos
efectlan respecto a como proponemos la ensefianza.

Respecto a la acreditacion, junto al marco de examen escrito con desarrollo de
preguntas tedricas mas un trabajo practico, previsto para cada uno de los semestres,
periddicamente se intenta dialogar, debatir, interactuar y conocer cual es el nivel de
cercania de los alumnos a los temas, a la forma de presentarlos y presentarse y la
manera de desenvolverse y desarrollar los temas.

Con esa informacion, tomamos las decisiones en el transcurso del curso —
reuniones de catedra- y programamos el curso siguiente, confiando en que esa
evaluacién de la propuesta docente repercute directamente en el “éxito” de la

acreditacion formal al alumno en el examen.
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Luego, la materia exige un examen final integrador, en las fechas previstas por la
Facultad.

Para acreditar formalmente la materia el alumno debe contar con una regularidad
de asistencia a clase del 75% -justificando las ausencias que excedan ese numero
porcentual-, y debe haber cumplido con la produccion y entrega también del 75% de los
trabajos practicos.

Se efectuara, luego de cada correccion de los trabajos practicos, hacer una
devolucién general de aquellos temas o planteos donde los alumnos tuvieron mayores
dificultades.

Cada trabajo practico lleva una nota —el criterio suele ser de planteo, trabajo y
entrega al docente a la clase siguiente- que va formando un criterio conceptual que
luego es tenido en cuenta al momento de complementar la nota “de examen”.

En cuanto a la parte préctica, el alumno debera poder desenvolverse con las
herramientas concretas y desarrolladas durante el curso, y poder enfrentarse a una
situacion determinada —en cualquiera de las aristas propuestas como abogado de la
parte, como operador de la justicia, como interesado en la elaboracion- teniendo la
posibilidad de satisfacer su rol profesional exitosamente.-




